
Czas trwania programu: luty, marzec, kwiecień, maj 2011

Wymagania: Zbieraj punkty sponsorując oraz motywując do pracy i awansu swoich bezpośrednio zasponsorowanych Dystrybutorów. 
Punkty przyznajemy Ci następująco:
Kiedy zasponsorujesz w okresie trwania programu Nowego Dystrybutora – otrzymasz 1 punkt

Kiedy bezpośrednio zasponsorowany przez Ciebie Dystrybutor w okresie trwania programu awansuje na stanowisko:
Assistant Supervisora – otrzymasz 3 punkty
Supervisora – otrzymasz 15 punktów
Assistant Managera – otrzymasz 35 punktów
Managera – otrzymasz 45 punktów

Dodatkowe punkty i ułamki punktów zdobywasz za zakupy własne, czyli te, których dokonujesz na swój numer dystrybutorski, np. 
3,28 pk. = 3,28 punktów konkursowych.

Za datę zasponsorowania Nowego Dystrybutora przyjmuje się datę zatwierdzenia Umowy Dystrybutorskiej przez Biuro Główne FLP Po-
land. Warunkiem uzyskania kwalifikacji jest realizacja wymogu aktywności 4 pk. w miesiącach trwania programu.
W programie uczestniczyć mogą jedynie Dystrybutorzy zamieszkali na stałe w Polsce. Każdy dystrybutor jest odpowiedzialny za zrozumie-
nie zasad programu. Wyjątki nie będą rozpatrywane. W przypadku dodatkowych pytań prosimy o kontakt z Biurem Głównym. Nagrody z 
programu nie podlegają zamianie na gotówkę ani nie mogą zostać przekazane innej osobie.

Wręczanie nagród wyłącznie podczas Success Day w Warszawie. Warunkiem odbioru nagrody jest obecność na tym Success Day.

PROGRAM PROMOCYJNY
SKUTECZNI SPONSORZY

POZIOM I

POZIOM III

POZIOM II

POZIOM IV

POZIOM V

Uzbieraj przez 4 miesiące wymaganą ilość punktów, a otrzymasz fantastyczną nagrodę:

otrzymasz 
aparat cyfrowy

otrzymasz 
netbook

otrzymasz 
kamerę cyfrową

otrzymasz 
notebook

Telewizor LCD

Dystrybutor, który uzyska najwięcej punktów na pozio-
mie IV, może zamiast notebooka wybrać telewizor LCD.

30 
punktów

70 
punktów

50 
punktów

100 
punktów


