10 kluczowych skladnikéw
swietnego MLM

. Wysokiej jakosci produkty

Szukaj firmy, ktéra ma sprawdzona oferte
produktowa o szerokim zastosowaniu.

O produktach wysokiej jakosci pamieta sie
ditugo po tym, jak ming chwilowe mody

i nowinki.

- Brak mozliwosci ,,wyminiecia” sponsora
Powinienes szuka¢ planu marketingowego,
ktory wynagradza cie za twoje wysitki. Kiedy
kto$, kogo zasponsorowates i wprowadzites
do firmy, osiaga sukcesy, bedziesz za to
wynagradzany, a nie pomijany.

. Brak mozliwosci degradacji
Dystrybutor nie powinien by¢ pozbawiany
stanowiska w zwigzku ze zbyt niska
aktywnoscia/sprzedaza. Kiedy raz osiagniesz
okreslone stanowisko, powinienes na nim
pozostac do konca zycia.

. Premie wyptacane od ceny
DETALICZNE]J produktéw

Chociaz ty, kupujac produkty, pfacisz cene
hurtowa, dobra firma bedzie wyptacac

ci premie naliczane na podstawie ceny

DETALICZNEJ.

. Dowiedziona stabilnos¢ finansowa
Wykres sprzedazy firmy powinien
pokazywac jej stabilny rozwdj, dane

o sprzedazy i historie sprzedazy, a tym
samym wskazywac przyszte tendencje.

. CO NAJMNIE] 5 lat obecnosci w branzy
Renomowana firma MLM przetrwa

pierwsze kluczowe 5 lat — dzieki
whasciwemu zarzadzaniu, rzetelnemu
planowi marketingowemu, zmotywowanym
dystrybutorom i wysokiej jakosci
produktom.

1. Zréznicowanie mozliwosci zarobkowych

Powinny by¢ ci zaoferowane rézne opcje
zarobkowe, a tym samym zalety ustalania
wiasnego harmonogramu pracy (petne
zaangazowanie lub zajecie dodatkowe) oraz
pracy z domu. Powinienes méc korzystaé

z roznych sposobdw uzyskiwania dochodéw,
takich jak podziat zyskow oraz dodatkowe
premie motywacyjne.

. Produkty zuzywalne

Produkty zuzywalne pomagaja bez trudu
zbudowac baze lojalnych klientow, ktérzy
regularnie ponawiaja zakupy. Aktywna baza
klientow to klucz do sukcesu firmy MLM,
a mozna ja zbudowac wylacznie wtedy,
gdy dysponujesz WYSOKIE] JAKOSCI
produktami zuzywalnymi.

. Rozbudowany system wsparcia

Twoja firma powinna oferowa¢ rozbudowany
system wspierania: od seminariow
szkoleniowych i materiatéw do dodatkowych
premii i pomocnego personelu — na poziomie
lokalnym, krajowym i miedzynarodowym.
Pamigtaj, twoj sukces ma bezposredni wptyw
na sukces firmy MLM!

10. Miedzynarodowa obecnos¢

Firma, ktora istnieje od wielu lat i ma
swoje przedstawicielstwa na calym $wiecie,
obrazuje w ten sposob swoj rozwoj,
odpowiedzialnos¢ i wysokiej jakosci
produkty. Wiekszos¢ firm decydujacych sie
na migdzynarodowa ekspansijg jest stabilna
i ma bogate doswiadczenie w branzy.

Nie wszystkie firmy marketingu wielopozimowego

(MLM) s3 jednakowe!
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